
Эффективное продвижение на Facebook. 
Таргетированная реклама.  
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Почему вам стоит выбрать Facebook? 

Чтобы привлечь вашу целевую аудиторию, между прочим это: 

 

•  27 млн. пользователей в России 

•  8,6 млн. пользователей, на которых вы можете нацеливать вашу рекламу 

 

•  2,8 млн. пользователей в Москве, на которых вы можете нацеливать вашу 
рекламу 
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Возможности таргетинга на Facebook 

Работайте с разными типами аудиторий 

 

•  Новые пользователи 
•  Места	  
•  Возраст	  	  
•  Пол	  
•  Языки	  
•  Семейное	  положение	  
•  Образование	  
•  Работа	  и	  др.	  
•  События	  из	  жизни:	  в	  новых	  отношениях,	  вскоре	  день	  рождения,	  недавно	  переехали	  и	  пр.	  
•  Интересы:	  бизнес,	  интернет,	  кулинария	  и	  пр.	  
•  Поведение:	  действия	  в	  сети	  (например,	  лица,	  производящие	  затраты	  в	  сети),	  пользователи	  

моб.	  устройств,	  путешествия	  
•  Связи	  
 

•  Индивидуализированная аудитория 

•  Похожая аудитория 
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Как работать с целевой аудиторией? 

Шаг 1 – завоевать лояльных подписчиков 

 

Разделите вашу ЦА на 2 типа: 

 

•  Те, кто ни разу не контактировал с вашим брендом – используйте 
таргетированную рекламу с классическими возможностями таргетинга 

•  Те, кто контактировал с вашим брендом хотя бы раз – используйте 
таргетированную рекламу на индивидуализированную аудиторию (например, 
контакты электронной почты), продолжите рекламной на похожие аудитории 

www.marketeam.ru 
	  



Как работать с целевой аудиторией? 

Шаг 2 – сконвертировать подписчиков в клиентов 

 

Оцените трафик на сайт с Facebook 

 

•  Трафика нет или он совсем незначительный – используйте микс: продвижение 
публикаций + таргетированная реклама на сайт 

•  Трафик есть! Прошли ли ваши подписчики по воронке продаж и достигли цели 
на сайте? Нет – используйте ретаргетинг. Да – цель достигнута! 
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Как работать с целевой аудиторией? 

Как конвертировать подписчиков в клиентов эффективнее с помощью 
продвижения постов? 

 
•  Усиливайте пост. Без усиления пост увидят не более 10% тех, кому нравится 
ваша страница. 

•  Стимулируйте не просто лайки, а более сложные способы взаимодействия с 
постом - комментарии и перепосты. Facebook ценит их больше и начинает чаще 
показывать ваш пост. 

•  Размещайте посты, когда большинство вашей аудитории в онлайне. Это 
увеличит охват поста.  
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Типы рекламных объявлений 



Где размещается таргетированная реклама - формат 
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В ленте новостей (веб версия) 
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В правой колонке 

Где размещается таргетированная реклама - формат 
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На мобильных устройствах (лента, баннер, партнерские приложения)  

1 2 

3 

Где размещается таргетированная реклама - формат 
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Отметки “Нравится” страницы – лента новостей 

Где размещается таргетированная реклама - формат 
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Продвижение публикаций страницы в ленте новостей 

Где размещается таргетированная реклама - формат 
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Продвижение видео в ленте новостей 

Где размещается таргетированная реклама - формат 
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Какой таргетинг использовать: узкий или широкий? 

 

Оба. 

Особенности создания и размещения рекламы 
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Как подобрать изображения к рекламе? 

Особенности создания и размещения рекламы 
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Как выбрать ставку и метод ценообразования? 

 

Ставка: 

•  За цель 

•  За клики 

•  За показы 

 

Ценообразование: 

•  Автоматическое 

•  Ручное 

Особенности создания и размещения рекламы 



www.marketeam.ru 
	  

Готовы? 

 

•  Начните давать таргетированную рекламу, имея от 500 подписчиков в 
сообществе 

•  Выделяйте не более 150 руб. на каждую новую рекламную кампанию 

•  Тестируйте сразу несколько кампаний: тексты, подача, креатив 

•  Меняйте объявления хотя бы 1 раз в неделю (CTR будет падать со временем) 

•  Отслеживайте конверсии: важны не только CTR и CPC, но и ваш CPA 

 

5 способов сэкономить рекламный бюджет 



Оставьте заявку на 5-ти часовой 
пошаговый вебинар по 

продвижению на Facebook здесь: 
 

http://facebook.marketeam.ru/  
24 декабря, 17:00 

Виктория Виноградова 
team@marketeam.ru 
+ 7 (916) 721-55-92 
www.marketeam.ru  


